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La corriente tradicional de investigación teórica y empírica conocida como la “teoría cuantitativa del dinero” ha
sostenido que la cantidad de éste es el principal factor determinante del nivel de precios. Pero no siempre ha
habido un consenso al respecto. Por ejemplo, hay quienes interpretan la ejecución de la estrategia denominada
“inflation targeting” (IT), utilizada en la actualidad por muchos bancos centrales para alcanzar una meta de
inflación, entre ellos el colombiano, como síntoma de una supuesta irrelevancia de la cantidad de dinero para la
determinación del nivel de precios o de su tasa de aumento, la inflación.


